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MANUEL

DU

PARKFUMEUR.

fére SECTION.

JDE LA NATURE DU COMMERCE DU PARFUMEUR.

L’trar de parfumeur se divise en trois classes tout-A-fait
distincles : le parfumevr-fabricant , e parfumeur-commer-
cant , ct le parfumeur-mercier. Aussi, pour rendre ce Ma-
nucl complet, dois-je m’adresser a ces trois classes.

§ er. Des différentes classes de parfumeurs.

Le parfumcur-fabricant ne peut exercer sa vaste indus-
trie que dans des villes de premier ordre qui offrent les
débouchds nécessaires a ses produits, ou dans les villes
secondaires de la Provence qui, a raison des productions
de son sol, cst consacrée a ce genre de fabrication. Aussi
Grasse et Paris se partageni-elles les parfumeries. A I'une
sont attribuées la réeolte des fleurs, la confection des ma-
ticres premiéres : & Pautre, les préparations spéciales, ct
Yimmense mouvement commercial. Ces deux villes sont le
eentre des plus importantes fabriques de parfumerics.

Ces fabriques a leur tour reconnaissent plusieurs classes.
Les premiéres ont pour but le bon marché : Ieurs produits
de qualité inférieure, ou de qualité ordinaire, d'ailleurs
dé ou vus des accessoires ¢légans qui séduisent les riches
acheteurs, sont deslinds aux pelits magasins, aux pelites
villes de province, aux colporteurs des campagnes. La
maison Chardin-Hadancour(, Tont Saint-Michel, a Paris,
est le type de ces ¢tablissemcus dont les béndfices sont cer-
tains ct considérables.
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Le second genre de fabrigues est tout différent : on s’y
adresse au conlraire-aux consommateurs privikégics. Pre-
parations cotlcuses, parfuins recherchés, aceessoires bril-
Jans, fantaisies de mode, tels sont les moyens de suceds.
Naquet, Chardin-Hovbigawt sont, entr’autres, les mo-
d¢éles de ces fashionables maisons.

La troisi‘me espéce, représentée par les manufactures
T augier, Disscy et Pivert, réunit a la fois ces deux bran-
ches. Dans les vastes magasins, s'encaissent en méme temps
les modestes pots de faience & couverture de papicer, por-
tant tout simplement le nom d’une pommade simple, ct
les brillans flacons, les pots de porcelaine a filets d’or,
avec couvercle semblable, tout chargd de dessins, bande-
Tettes, cadhets, et renfermant des pates superfines, & par-
fums excuis et multiplids.

Indépendamment dw sé¢jour d’une grande ville, d’une
Eeurcuse localité, ces trois genres ’expleitations de par-
fumeries exigent (principalement ke dernier ) des talens
distinguds, beaucoup dactivitd, des capitaux consulcra:-
bles. Quand quelques-unes:de-ces conditions se trouvent a
de moindres degrds, alors le parfumeur devient commer-
cant. 11 sc fournit cn gros chez les parfluneurs—fabricans‘,
et spécialement chez les derniers. Ceux-ci leur vendent a
la douzaine, dans cette proportion =

Pommade swperfine, en pots de faience, d'une
once, assortis d'odeurs. . . . . . . . . O5f.50c.

( Chaque pot sc zevend: en détail 75 c., et méme 1 fr.
et fr. 45 c. en pots plus soignés. )

Pommade rosat pour les Livres, en boiles de buis,
grand modéle. . . . . . . . . . . . Afr

( Chaque boite se vend en détail'an moins60:c.)

Huile antique superfine en flacons forme vase. 7 fr-

( Chaque flacon.se vend en déiaitd fr.50 c. )

Savon av palin, superfin, avec Paul et ¥ wrginie
elorids. . . . . . . . . . . . . . G6fr

( Se vend en détaiFaw moins 1 fr.) .

Nous pourrions multiplier ccs exemples, mais ce seraik
copier le catalogue de parfumcries que Pon lrouve chez
Ies fabricans.

s vendent anssi i Ja livre des pommades, pates d’a-
mandes, pastilles & braler, opiats, savons de Naples, pou-
dres de savon. Les pommades superfines, odeurs fortes,
soad a4 8 fr. L livee; anx concombres, a 3 fr. 50 ¢. Les
paces dsmandes blanchies, doubles, & 1'fr. 20 ¢ La poudre
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de savon, blanche, de Windsor, 3 fr. L’huile d'amandes
douces, 4 fr. 50 c.

11s vendent encore a la pinte les caux de cologne ( pre-
miére qualité, 6 fr.); de mélisse perfectionnée (5 fr.); les
esprits parfumds a toutes odeurs (IS fr.); I'essence de savon
parfumde (5 fr.) Toutes les huiles essenticlles se débitent
aussi a la livre avee un notable béaéfice.

Les parfumcuys-commercans mettent ces différens objets
en boites enjolivées, pots, flacons élégans, et vendent le
double du prix d’achat: c’est pour eux le prix courant, ct
les déchets quils ¢prouvent justifient, commandent méme
ce gain dlevd. Mais je dois a cet dgard soumettre une oh-
servalion au parfumeur-commercant. Ces déchets qui le
forcent a élever ainsi le tarif de ses marchandises, pro-
viennent surtout de ce tarif élevé. §’il vendait moins cl:cr,
il vendrait heaucoup. plus, et quoique moins forts cn appa-
rence, scs bénéfices seraient réellement plus considéra )Ics.
Vendre en quantité au licu de vendre cher, diminuer les
gains en dé¢tail, pour les accroitre en gros, c’est aujour-
d’hui un axidme recu de tout le commerce dclairé, mais
dont on ne fait pas assez I'application dans le commerce
de parfumeries.

Ce d¢bit, ainsi restreint par le mauvais calcul de ceux
qui I'exercent, ne peut dans un grand nombre d’endroits,
et méme dans les grandes villes, suflire seul a beaucoup de
parfumeurs-commercans. De la viennent le parfumeur-
mercier, le parfumeur-coiffeur, annexe ordinaire de l'in-
dustrie du parfumeur-fabricant ; la drosserie, les peignes,
houppes, papillottes, nécessaires garnis de paifums, par
une extension toute naturclle, onl donné naissance a ces
ramifications du commerce de parfumeries. Nous n’avons
pas a nous cn occuper, puisqu’clles n’exigent aucune in-
dication spéciale: Ies sculs conseils vraiment utiles a cet
¢égard sont renfermés dans la dix-scpticme section ayant
pour objet la conservation des parfumeries. I’y renvoie
donc, et vais m’occuper immédiatement de la scule indus-
trie a laquelle mes conseils soient applicables, a I'indus~
tric du parfumenr-commercant,

§ 2me. Ateliers-Laboratnire.

Un vaste emplacement est nécessaire a cet industriel : il
lui faut, 40 Un al.crlicr-préraraloirc, ou premier magasin
pour recevoir les fleurs, les parfums, géncralement les
matiéres. premicéres, qui doivent étre 1a mises cr ordre,





















